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ИМПОРТ ОВОЩЕЙ 

Ответственность  

ИП - отвечает по обязательствам всем своим имуществом физического лица. 

ООО - отвечает по обязательствам в рамках уставного капитала и средств ООО. 

Порядок  

1) Регистрация физлица в качестве ИП и выбор налогового режима. 

 Специальный ОКВЭД нет, необходимо выбрать коды торговля и коды услуг. 

 Регистрация возможна через банк или госуслуги. 

 Важно выбрать налоговый режим для ИП (УСН-доходы, УСН-доходы-

расходы). Выбор режим осуществляется исходя из характера сделки. 

2) Открытие банковских счетов. 

 Для оплаты внешнеторговой сделки может понадобиться счет в иностранной 

валюте: доллар, евро или юань. Можно проводить сделку в рублях. Важно 

выяснить каким образом осуществляется оплата и что делать если наложат 

санкции. По сделкам выше 3 млн руб. будет валютный контроль и постановка 

контракта на учет в банке. Валютный контроль будет в любом случае 

(регистрация договора в банке, отчеты о сроках поставок и перевода 

средств). За нарушения валютного контроля – штрафы. 

 Нужно найти банк не под санкциями. 

3) Согласование сделки с иностранным партнером. 

 Важно увидеть текст договора, так как там может быть множество нюансов, в 

том числе по оплатам, поставкам, возвратам, штрафам, оплате пошлин и 

налогов, утилизация товаров. 

 Виды договоров (какой у вас): 

o Импортные договоры на поставку товаров (виды): 

o Дистрибьюторские соглашения, в том числе и с эксклюзивными 

правами дистрибьютора; 

o Агентские контракты в сфере ВЭД; 

 Условия поставки: 

o Условия поставки. Инкотермс-2020. Данные правила, по сути, 

определяют обязанности продавца и покупателя: кто оплачивает 

доставку? До какого пункта? Кто оплачивает страхование груза? 

Выбор условий поставки однозначно фиксирует обязательства сторон 

по исполнению тех или иных составляющих внешнеэкономической 

сделки и переход рисков на товар. 

o Условия оплаты. С поставщиком необходимо четко согласовать 

условия оплаты: общую сумму, размер аванса, срок его оплаты, 

условия возврата аванса в случае непоставки товара и проч. К 

данному пункту в дальнейшем будет особое внимание со стороны 

валютного контроля вашего банка, поэтому необходимо 

заблаговременно согласовать с поставщиком все детали по оплате 

товара. 

o Требования к товару. В случае разовой поставки участнику ВЭД 

необходимо согласовать с поставщиком полное описание товара, 

включая его наименование, вес, количество и прочие характеристики. 

В случае заключения рамочного контракта необходимо оговорить, 
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каким образом будут определяться характеристики товара для 

отдельных поставок. Будущий участник ВЭД должен также 

зафиксировать требования к качеству товару, порядку его приѐмки, 

заявлению рекламаций в случае поставки некачественного товара и 

его возврата. Кроме того, необходимо согласовать требования к 

упаковке и маркировке товара. 

o Иные условия внешнеэкономической сделки. Для минимизации 

рисков по сделке рекомендуем заранее согласовать с поставщиком 

порядок работы: направление извещений об отгрузке товара, 

доказательства поставки, объем, перечень товаросопроводительных 

документов, срок действия вашего контракта и прочее. 

 Основные пункты договора: 

o Предмет контракта — какие товары. 

o Цена единицы товара и всего контракта. 

o Сроки оплаты. 

o Условия поставки по Инкотермс. 

o Сроки, в которые продавец должен подтвердить получение платежа. 

o Валюта платежа. 

o Подробное описание товара с характеристиками. 

o Перечень документов, которые продавец должен приложить к товару. 

o Сроки, в которые продавец обязуется уведомить об отгрузке товара. 

o Сроки и способы разрешения споров по контракту. 

o Действия сторон при форс-мажоре. 

 

4) Заключение контракта ВЭД. 

5) Поиск партнеров для ведения и сопровождения внешнеторговой поставки (юрист, 

бухгалтер, логист, таможенный представитель). 

 Таможенный представитель понадобиться в любом случае. 

 Логистические компании могут наложить санкции – нужно проверять каждую 

отдельно. 

6) Реализация и закрытие сделки. 

Документы 

1) Внешнеэкономический контракт. 

2) Таможенная декларация. 

В декларации указано: количество товара, цена, откуда, рассчитаны таможенные 

платежи (2010 - ввозная таможенная пошлина, 1010 - таможенный сбор, 5010 - 

ввозной НДС (20% от всех затрат) и акциз.). Нужно ТН ВЭД коды для расчета 

таможенных пошлин. 

Для оплаты нужно зарегистрировать в личном кабинете Федеральной таможенной 

службы и будет открыт единый лицевой счет. На момент подачи декларации 

средства должны уже быть на счете. 

3) Фитоконтроль. 

На пищевые продукты нужно оформлять разрешение в органах СЭС.  

4) Инвойс (счет). 

5) Упаковочный лист. 

Проверить необходимость маркировки товаров. 

6) Платежные документы. 

7) Международные авиа-,авто-,ж/д, море, контейнеры накладные. 

8) Коносамент. 
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9) Приемка товаров по форме ТОРГ-1.  

(Импортер разместил груз на СВХ, работники склада отправляют в таможню 

документ по форме ДО-1 — это отчет о принятии товаров на хранение. После этого 

можно декларировать груз в таможне (Таможенный представитель или 

самостоятельно). Представитель должен быть включен в реестр Федеральной 

таможенной службы, и проверить на суды.) 

Дополнительно таможня может запросить  

o экспортные декларации,  

o платежные поручения,  

o спецификации к контракту,  

o прайс-листы,  

o каталоги на продукцию,  

o техническую или товароведческую документацию. 

Оплаты 

1) Таможенные пошлины. 

2) НДС на таможне в составе таможенных платежей, оплачивает декларант 

(например, перевозчик). Если декларирование производится таможенным 

представителем (брокером), то он ответственный за уплату НДС. Пока НДС не 

будет заплачен, таможня не выпустит товар. 

3) Кто оплачивает СВХ (склады временного хранения), кто оплачивает доп.услуги по 

погрузке, выгрузке, сортировке. 

Расчеты 

1) Какая валюта в договоре? 

2) Как проходят платежи за поставку? 

Штрафы 

1) Не соблюдение таможенной процедуры. 

 Недекларирование или недостоверное декларирование товаров (штраф: от 

½ до 2х от стоимости незадекларированных товаров с конфискацией или без 

нее). 

 Недоставка, выдача без разрешения таможни товаров или недоставка 

документов на товары. (штраф: 300 – 500 тыс руб. с конфискацией или без 

нее). 

 Уничтожение, удаление, изменение либо замена средств идентификации. 

(штраф 5 – 20 тыс руб.) 

 Несоблюдение сроков подачи таможенной декларации или предоставления 

документов и сведений. (Штраф: до 300 тыс руб., необходимость 

предоставить документы остается) 

 Операции с нерастаможенными товарами без согласования с таможней 

(штраф 10 – 20 тыс руб.) 

 Отсутствие маркировки ЕАС (штраф 50 – 300 тыс руб.) 

 

 

 


